2016年分布式光伏并网发电系统招商公告
  2016年分布式光伏并网发电系统招商公告，（分布式光伏发电离网系统不在这类条款中，另有协议）
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分布式光伏发电系统
合作加盟商管理制度
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第一章    经销商渠道管理总则
第一条    目的
为规范分布式光伏发电系统（以下简称分布式）销售管理活动，加强对分布式系统销售渠道的控制，通过计划，组织和激励等环节协调和整合渠道上所有参与者的销售工作，迅速扩大市场份额，高效完成销售任务，根据本公司相关管理规定，特制定本制度。
第二条    适用范围
本制度适用于何晶光伏分布式光伏系统的经销商销售渠道。
第三条    管理对象
管理对象为何晶光伏钻石经销商、何晶光伏核心经销商、何晶光伏销售合作商。
第二章   经销商渠道管理制度
第四条   经销商资质要求
1）具有独立的法人资格，可以独立承担民事责任的企业。
2）注册资金50万元以上。
3）具有独立经营场所，可进行产品的仓储，展示和销售的功能。
4）拥有相对应的市场销售人员、服务人员和办公设备。
5）具有一定的销售网络和成熟销售渠道，拥有较好的营销管理及市场开拓能力。
6）认同本公司的经营理念，创造互信、共赢的平台。
7）经销商需进行提前备货，用于产品展示及销售开展。
第五条  经销商的管理制度
1）经销商可向何晶光伏申请加盟成为某区域的非独家经销商。 
2）该经销商不得销售与何晶光伏相似或者有竞争性产品。
3）经销商不得在自己加盟区域以外的任何区域进行销售。
4）经销商不得以任何方式变相降价或低于甲方产品市场统一零售价进行销售。
5）经销商需要对终端客户进行360度全方位跟踪，要对客户售前、售中、售后
   各服务环节做到细致落实，保障产品销售顺畅到位。
6）经销商在收到客户售后投诉后，需要在第一时间及时转告，何晶光伏在第一
   时间进行投诉处理。
7）经销商需要每月25号前向何晶光伏提前交次月的销售计划，以便何晶光伏
   进行销售辅助和产品储备。
8）经销商需按销售合同的相关约定下达订单，及到货时间周期不得小于一个月，
   以便何晶光伏进行备货及物流配送。
   备注：经销商一旦违反以上行为，何晶光伏可参考《经销商违约行为及责任条款》进行相应处罚。
第六条  经销商申请程序
1.各区域公司可通过市场渠道拓展、销售渠道维护、招商竞标等多种形式进行经
  销商招募。
2.经销商也可通过何晶光伏客服电话021-58327227进行咨询申请。
 客服人员按照经销商申请地域联系所属区域客户经理，由客户经理联系经销商。
3.各区域公司可根据当地实际市场环境，调整经销商适当的市场销售目标和产品
 销售策略，根据经销商的实际状况制定合作标准，将相关手续上报何晶光伏审批，获得审批通过后，方可执行。
 
审批路径：
区域客户经理提出（email）→何晶光伏审核→何晶光伏CEO审批
第七条   经销商合作政策
2016年1月1日后签订的，政策条件经以下约定。
1.钻石经销商：合作履行保证金50万元，享有何晶光伏×××市级独家合作权利。
  提货价：
A类、年度销售额600万元（不含600万元）以内的，按 （另有协议）元/W结算。
B类、年度销售额600万元至1200万元（不含1200万元）以内的，按（另有协议）元/W结算。
C类、年度销售额1200万元至2000万元以内的，按（另有协议）元/W结算。
D类、年度销售额2000万元以上的，按（另有协议）元/W结算。
  管理费：
单项产品销售合同装机容量10KWP以内的管理费按合同总价的4.1%收取。
单项产品销售合同装机容量10KWP-100KWP以内的管理费按合同总价的3.1%收取。
单项产品销售合同装机容量100KWP-300KWP以内的管理费按合同总价的2.1%收取。
单项产品销售合同装机容量300KWP以上的管理费按合同总价的1.1%收取。
年返：
完成A类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利0.8%返利，公司装修返利0.5%，退还履行保证金35%，
完成B类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利1.8%返利，公司装修返利1%，退还履约保证金95%，
完成C类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利2.8%返利，公司装修返利1.8%，
完成D类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利3.8%返利，公司装修返利2.8%，
(备注：年终返利，以半年度为单位按实际销售额核算，于半年度次月10日前以现金形式返还给经销商)
物料支持：
何晶光伏给予核心经销商价值10万元开业大礼包一份，包括：
价值40000元（光伏系统展示模型2套）
价值3000元（易拉宝宣传支架20套）
价值45000元（5KWP光伏电站系统产品一套）
价值3000元（何晶光伏公司手册200本）
价值9000元（宣传物料：名片50盒，DM宣传单页500张、DM宣传折页500张、定制促销礼品100份）
备注：年度销售额未达到600万的钻石经销商，自合作协议终止之日起，取消其代理资格，不享有年终返利及其它优惠补贴政策，已缴纳保证金在扣除物料成本费用后按上述任务标准予以返还。
3.核心经销商：合同履约保证金10万元，享有何晶光伏独家合作权利。
    提货价：
A类、年度销售额100万元至300万元(不含300万元)以内的，按（另有协议）元/W结算。
B类、年度销售额300万元至500万元(不含600万元)的，按（另有协议）元/W结算。
 
C类、年度销售额500万以上的，按（另有协议）元/W结算。
    管理费：
单相产品销售合同装机容量10KWP以内的管理费按合同总价的4.8%收取。
单相产品销售合同装机容量10KWP-100KWP的管理费按合同总价的3.8%收取。
单相产品销售合同装机容量100KWP-300KWP的管理费按合同总价的2.8%收取。
单相产品销售合同装机容量300KWP以上的管理费按合同总价的1.8%收取。
    年返：
完成A类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利0.8%返利，公司装修返利0.8%，退还履约保证金35%，
 
完成B类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利1.8%返利，公司装修返利1.3%，退还履约保证金95%，
完成C类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利2.8%返利，公司装修返利1.8%，
    物料支持：
何晶光伏给予核心经销商价值2万元开业大礼包一份，包括：
价值1500元（易拉宝宣传支架10套）
价值13000元（光伏电站系统实物样品一套或户用展示模型一套）
价值1500元（何晶光伏公司手册100本）
价值4000元（宣传物料：名片20盒，DM宣传单页100张、DM宣传折页100张、定制促销礼品20份）
备注：年度销售额未达到100万的核心经销商，自合作协议终止之日起，取消其代理资格，不享有年终返利及其它优惠补贴政策，已缴纳保证金在扣除物料成本费用后按上述任务标准予以返还。
3.销售合作商：合同履约保证金3万元，
    提货价：
A类、年度销售额30万元至50万元（不含50万元）以内的，按（另有协议）元/W结算。
B类、年度销售额50万元以上的，按（另有协议）元/W结算。
    管理费：
单相产品销售合同装机容量10KWP以内的管理费按合同总价的5.1%收取。
单相产品销售合同装机容量10KWP-100KWP的管理费按合同总价的4.1%收取。
单相产品销售合同装机容量100KWP-300KWP的管理费按合同总价的3.1%收取。
单相产品销售合同装机容量300KWP以上的管理费按合同总价的2.1%收取。
    年返：
完成A类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利0.9%返利，退还履约保证金35%，
完成B类年度销售额的：年终按实际销售金额的返利1.8%返利，退还履约保证金95%，
    物料支持：
何晶光伏给予核心经销商价值5000元开业大礼包一份，包括：
价值500元（易拉宝宣传支架3套）
价值150元（何晶光伏公司手册100本）
价值3000元（宣传物料：名片10盒，DM宣传单页100张、DM宣传折页100张、定制促销礼品10份）
备注：年度销售额未达到30万的销售合作商，自合作协议终止之日起，取消其代理资格，不享有年终返利及其它优惠补贴政策，已缴纳保证金在扣除物料成本
费用后按上述任务标准予以返还。
第八条  经销商扶持政策
1）产品支持：
   何晶光伏需保证经销商的产品供应需求，确保经销商货源充足。
2）服务支持
   售前：何晶光伏可向经销商提供售前问题的相关咨询和解答，协助经销商的市场业务拓展。
   售中：何晶光伏提供专业、快捷的技术团队，为经销商提供安装、调试的技术指导。
   售后：何晶光伏应帮经销商及时解决各种售后问题。
3）宣传支持：何晶光伏可在电视媒体、网络、移动互联网等多渠道投放广告进行品牌和产品的宣传，提高消费者对何晶光伏品牌的认购度。
4）促销支持：每逢重大节假日，由何晶光伏近期总部策划具体的促销方案，并提供一定配额的促销活动物料，如宣传册、海报等。或经销商所属区域有巨大潜在客户群体，何晶光伏总部可提供报广宣传等活动。
第九条   培训支持
何晶光伏定期举行产品知识、安装技术、销售技巧等的相关专业培训，不定期的组织经销商大会，为各经销商提供销售经验交流机会。
执行时间：本制度自2016年1月8日期制定并执行，未尽事宜可另行补充
